


El emprendedor tiene interés en realizar
un suelio, una idea, con determinacion
y conciencia de si mismo.
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CARMEN AMADA PINZON

Hablar de la doctora Carmen Amada Pinzon es
sindnimo de belleza en Panama. Esta especialista
en dermatologia y cosmetologia se ha ganado un
sitial en ese mundo de la medicina y de la estética.
Su nombre es ya una marca registrada y de alto
reconocimiento, un lugar que le ha costado a esta
santefa --oriunda de Macaracas-- mucho esfuerzo,
dedicacion y creatividad para romper un molde en
una época en el pais, en la que esta especialidad
médica que hoy desempeia, no era muy conocida.

Decidié estudiar medicina en la Universidad de
Panama y fue en ese momento de universitaria cuando
su espiritu emprendedor se hizo evidente. "Mi primera
empresa fue de vendedora de cosméticos cuando
estudiaba medicina, aunque yo no la formalicé, esa
fue mi primera empresa”, afirmo esta galena, quien
confeso que cuando realizd su internado como médica
se ganaba un dinero extra con esta actividad, faena
que le apasionaria el resto de su vida profesional.

Su pasion por la medicina le vino desde muy
jovencita, pero el estrés y el cansancio, que generaba
el estudiar una carrera dificil, dejarian huellas en
su rostro y de alli su decisién de especializarse en
dermatologia, mientras tanto optd por incursionar en
la cosmetologia, dedicAndose a la venta de productos
para mejorar el cutis.

El hecho de mejorar su apariencia, la encamin6
a estudiar y leer todo tipo de material relacionado
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con la estética. Pero felizmente el destino hizo que a
través de sus cicatrices, provocadas por su acné, la llevara
a ser una mujer exitosa, convirtiéendose en una de las
galenas mas reconocidas de Panamé en el mundo de la
estética. "Siento que Dios me puso esa prueba bien dura
y la vi como una oportunidad de vida", dijo. Recuerda que
cuando comenzo en el negocio de los cosméticos estaba
sola y tenia que hacer de todo. Con el primer salario de
$630 mensuales, que deveng6 en aquellos tiempos como
médica, pudo comprar sus productos para revenderlos
mas adelante. Lo que empez6 sola, hoy puede decir con
orgullo que cuenta con una clinica con 21 colaboradores.
Recuerda que cuando llegbé a Panamé all& por el afio 1986,
luego de hacer su especialidad en dermatologia en Brasil, y
de cosmetologia en Argentina, decidié abrir un consultorio
de 30 metros cuadrados en la ciudad de Las Tablas
que atendi6 por 7 afios. Luego se trasladd a la capital,
tras comprar un consultorio en el Centro Médico Paitilla
(CMP). Pero el hecho de tener una clinica dermoestética,
que integrara a auxiliares de la medicina y cosmetdlogas,
representaba en ese momento en Panama un hito historico.
Durante 14 afios [desde 1991 hasta el 2005], atendid
en la planta baja en Paitilla, hasta que un grupo de colegas
la invito a ser fundadora del Hospital Punta Pacifica.
Ademas de accionista de ese prestigioso centro hospitalario
fue la primera profesional en abrir su consultorio un afio
antes de su inauguracion en 2006. Hoy dice con orgullo
que lleva 11 afios operando su Clinica Dermoestética "Dra.
Carmen Amada Pinzdén" en este reconocido hospital, de los
31 afos que tiene como doctora.
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Una de las claves de su éxito es que cree en sus proyectos, trabaja con ejemplaridad y al maximo
de lo que pueda dar, aunado a que no tiene miedo a invertir, se preocupa por mantenerse actualizada
y sobre todo, porque considera que la honestidad es una de sus cartas de presentacion. Es decir,
prefiere decirle a sus pacientes hasta donde puede llegar y no ofrecerles tratamientos que no le vayan
a resultar. Le exige al personal que labora con ella, que deben ser honestos y sinceros con los pacientes,
no ofrecer lo que "no se debe" y no vender lo que la persona "no necesita". Desde hace dos afios
también tiene su propia linea de productos llamada "Amada Skin Care" que solo se usan en su clinica,
porque requieren ser manejados y recomendados por personal debidamente especializado.

Por otro lado, otros de sus grandes emprendimientos es la publicacion de la revista Amada
Magazine, que lleva 12 afios de circulacion y que se distribuye gratuitamente, en la que se abordan
temas enfocados principalmente en la educacion de aspectos dermatoldgicos y cosméticos.

En cuanto a Responsabilidad Social Empresarial, junto a un grupo de colegas lleva adelante la
campafia denominada "Sus lunares en la mira", para crear conciencia sobre el cancer de piel e
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